
 
 

 
 

 

 

 
 

 

VILLAFRANCE, centre d‘affaires franco-allemand privé, accompagne chaque année des centaines d'entreprises 

dans leurs projets sur les marchés allemand et français. 100 experts franco-allemands travaillent dans nos 

bureaux à Cologne, Munich, Paris et Lyon.  

Société familiale avec des valeurs fortes et une stratégie de long terme, VILLAFRANCE soutient et vit avec 

fierté les échanges économiques entre la France et l’Allemagne. 

 

Pour renforcer notre équipe lyonnaise, nous recherchons immédiatement un(e) 

 

CONSULTANT 

EN STRATEGIE ET DEVELOPPEMENT COMMERCIAL FRANCO-ALLEMAND 

 
 

VOS MISSIONS 

• Conseiller et développer des stratégies export pour des clients (grands groupes, PME innovantes et start-

ups) en fort développement 

• Réaliser des analyses de marché dans différents secteurs  

• Aider au développement des ventes via la mise en place et l’animation de réseaux commerciaux, 

l’acquisition de nouveaux clients b2b et l’organisation de tournées commerciales  

• Accompagner des projets M&A franco-allemands 

• Organiser et participer à des événements réseaux, webinaires et salons professionnels 

 

VOTRE PROFIL 

• Diplôme (Master) en Ecole de commerce, Management ou en Economie  

• 5 ans d’expérience professionnelle dans le domaine de la vente b2b, l’export ou le conseil aux entreprises 

• Maitrise parfaite de l’allemand et du français 

• Excellentes compétences analytiques et capacités rédactionnelles  

• Curiosité et appétence commerciale/ contact client 

 

NOUS VOUS OFFRONS 

• Des projets passionnants et variés dans un univers interculturel franco-allemand  

• Une équipe biculturelle bienveillante  

• D’excellentes possibilités de développement professionnel et personnel au sein de l’ensemble des entités 

Villafrance 

• Un cadre de travail agréable et flexible (50% en télétravail)  

• Un onboarding personnalisé avec notre responsable de bureau, mais aussi en partie à Cologne (siège de 

l’entreprise) 

• Des liens réguliers avec les autres bureaux (événements internes, formations, …) 

 

Envie d’en savoir plus ? 

Envoyez-moi simplement votre CV et une courte lettre de motivation à nicinski@villafrance.com.  

Je me réjouis de votre candidature ! Chloé Nicinski, directrice adjointe. 
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